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Offerte a confronto per gliirriducibili dellaliquidita

Pur in presenza di rendimenti in calo, ma sempre interessanti se rapportati ai tassi dei Bot che viaggiano ai minimi storici, i conti di deposito non perdono
tutto il loro fascino per una larga fetta di clienti. Ma ¢’& anche chi vuol cambiare e chiede forme di investimento a medio-fungo termine pil remunerative

MARTIANOMANGIA

Roma
endimentiincalo, mino-
Hri offerte promozionali: i
conti di deposito stanno
iniziando a perdere parte del
loro fascino? Dipendedaipun-
ti di vista. «Dal nostro osserva-
torionotiamouncalodell’inte-
resse versoiprodottilegatialla
liquidita a causa, naturalmen-
te, del momento di mercato,
conitassiabreve prossimiailo
zero, a favore di forme di inve-
stimento di medio-lungo pe-
riodo pili remunerative», dico-
no, ad esempio in FinecoBank
che&unoperatorefulllinerche
utilizza anche una propriarete
di promotori. «C’& ancora tan-
tarichiesta», affermano invece
molte delle banche dirette pu-
re player.

Il punto & che il cliente onli-
ne & sostanzialmente diverso
da quello di una banca tradi-
zionaleodiunabancamultica-
nale e, soprat-
tutto, opera
senza assi-
stenza o con-
sulenza. «Noi
cirivolgiamo a
un segmento
diclientelache
daunlatoepiu
autonomo
nell’investi-
mento, sa gia
quello che
vuole, edall’al-
tro, daunpun-
to divistadella
disponibilita,
ha un profilo
leggermente
inferiore a quello di un cliente
di una banca tradizionale»,
spiega Carlo Panella, direttore
commerciale di Webank. Nei
primi nove mesi del 2009 TW
Bank ha visto crescere la rac-
colta di fondi comuni del 66%,
ma, come fa notare Vincenzo

E’incalo
anche
il numero
delle offerte
promozionali
a suon di tassi

Tedeschi, responsabile
Marketinge Prodotto, «lacom-
ponente monetaria fa comun-
que parte delle asset allocation
di tutti gli investitori, poi € una
questione di attitudine al ri-
schio se su questa tipologia di
investimenti vado ad allocare
1'80-90% o anche il 100% del
mio patrimonio, oppure soloil
20-30%».

Certamente la crisi dei mer-
catifinanziari ha portato adun
utilizzo dei prodotti monetari
bendiversodallasemplicefun-
zione di “parcheggio” o di ri-
serva di liquidita. «Il conto di
depositoélapanaceainquesto
momento, perché coniuga un
aspetto di rendimento con un
aspetto di tranquillita rispetto
allaprobabilitadiricevereque-
sto rendimento, ma
non & un prodotto otti-
male», riconosce Pa-
nella di Webank e la
banca diretta del grup-
po Bipiemme si prepa-
ra a integrare la piat-
taforma di trading We-
tradeeampliare! offer-
ta di prodotti di risparmio ge-
stito, proponendo alla cliente-
laancheunasortadiautocheck
up per guidarlo nelle scelte di
assetallocation.

Ma cosa offre il mercato agli
irriducibili della liquidita? I
rendimenti offerti sono pill
bassi, ma pur sempre interes-
santi, se rapportati a tassi dei
Botai minimi storici. Traicon-
ti correnti, Bancoposta Click
offre alla nuova clientela il 2%
lordo per!l'intero 2010, per im-
porti superiori ai 3.000
euroefinoaunmilione
dieuro, mentre il conto
Freedom di Mediola-
num, che abbinato a
una polizza remunera
finoal 31 marzo al 2,5%
netto le giacenze ecce-
denti i 15.000 euro, ha
ora un emulo nel Conto Tuo

Valore di Sella. it che investe le
giacenze oltre i 7.000 euro in
una polizza Cba, con un rendi-
mento minimodell’'1,75% net-
to per il primo trimestre 2010.
Se si passa ai conti di deposito,
si osserva una riduzione del
numero di offerte promozio-
nali, quelle che a suon di tassi
cercanodiattirarenuovaclien-
tela. [1 Conto Arancio diIng Di-
rectoffreoral’l,825% netto per
12 mesi, contro un tasso stan-
dard dell’]l,10%; stesso tasso,
invece dello 0,88%, per Conto-
conto di Banca Carige, ma per
sei mesi e fino a 50.000 euro.
1'1,46% diSparkasse €limitato
ai primi 60 giorni e per giacen-
ze fino a2 100.000 euro.
Riescono a competere con i
tassipromozionaliirendimen-
ti di Rendimax di Banca Ifis
(1,64%) e del Conto Santander
(1,83%). Per ottenere qualcosa
di pittbisogna essere disposti a
vincolare il denaro per periodi
dalal2mesi. Qualche dubbio
comincia ad affiorare sull’op-
portunitadibloccareunrendi-
mentoquandocominciaapro-
spettarsi un rialzo dei tassi di
interesse ufficiali. I dati dei pri-
mi nove mesi 2009 di Iw Bank
gia segnalavano unariduzione
del 21% circa della raccolta in-
diretta in titoli, riconducibile
all'effettosostituzionedaparte
della clientela tra il prodotto
vincolato a favore del deposito
a vista. Ma i comportamenti
dei risparmiatori sono decisa-
mente variegati: in Webank se-
gnalanoinveceunapreferenza
peridepositi vincolati. La ban-
cariconosceuntassodel2,19%
netto a 12 mesi per contiaperti
entro il 26 febbraio, contro
1'1,825% standard.112,19% a 12
mesi e garantito anche daRen-
dimax di Banca Ifis e dal Time
Deposit di Santander. Ci sono
poi gli investimenti in titoli e i
pronticontrotermine chetrag-
gono vantaggio da una tassa-

zione pil favorevole.

L'offerta di questi prodotti
testimonia la predilezione dei
clienti per forme di investi-
mento semplici e chiare. Ad
esempio, conIwPower Base di
Iw Bank si investe in Bot. «Ri-
spetto ad un acquisto tradizio-
nale abbiamo semplificato la
procedura, perchéilcliente, at-
traverso una maschera molto
semplice, indica il controvalo-
re, vede direttamente gli inte-
ressi netti che percepisce € la
scadenza, preme il tasto “con-
ferma” ehailBotinportafoglio,
senza dover i
impartire or-
dini in borsa e
senza pagare
commissioni
di intermedia-
zione o costidi
tenutadeldos-
sier titoli. A chi
sceglie questo
tipo di investi-
mento la ban-
canonapplica
nemmeno il
costo dei bolli
sul dossier ti-
toli», spiega
Tedeschi. 11
tasso netto a
seimesielo 0,60% che sale con
I'opzione Turbo,iBotsono da-
tiin prestitoallabanca, mentre
con la formula Super Turbo,
dedicata a chi fa investimenti
di taglio pil1 elevato e porta li-
quidita aggiuntiva, si arriva al
2% cento netto a 12 mesi.

CheBanca! garantisce
I'1,31% netto a due mesi e
I'1,48% a quattro mesi; il sotto-
stante & rappresentato da titoli
di Stato e da obbligazioni Me-
diobanca. In alternativa al
prontitermine in titolidiStato,
I'utilizzo di obbligazioni della
banca consente a WebSella di
offrire un rendimento netto a
seimesidello0,80%, maqueste
condizioni sono riservate a
clienti che investono almeno
25.000 euro.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

Ritaglio

stampa ad uso esclusivo

del destinatario, non

riproducibile.

WE@ BANK

www.ecostampa.it

058409



AFFARI‘-FINANZA

Settimanale

Data
Pagina

Foglio

22-02-2010
53
212

BERND

GEILEN

Direttore generale
Italia Ing Direct
che ha'scelto
dioffrireiltasso
dell'1,825%
_pert2mesi

: S ; CHRISTIAN
FON -] MIGCOL

Amministratore Amministratore
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Finecobank: CheBancal, sul
“Investimentia mercato conun
medio-lungo pit tassodell’1,48%

“remunerativi” aquattro mesi

1 pronti contro termine online; a 3 mesi...
Tassi % al netto della ritenuta det 12,50%: Condizioni valide fino al 28 febbraio
' ("} 2 mesi (3.masi non disponibile)
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nel priminove
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cresciuta del 66%

.:¢ a 6 mesi
Tassi % al netto della ritenuta del 12,50%. Condizioni valide fino al 28 febbraio
{*) 4 mesi (6 mesi non disponibile)
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i conti di deposito online.
Tagso standard % al netto defla ritenuta del 27%
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